
  

  

 
Vossloh-Schwabe Deutschland GmbH  

Stuttgarter Str. 61/1, 73614 Schorndorf  
www.vossloh-schwabe.com 

Hinweis: Die Nennung der männlichen Form bei hier aufgeführten Begriffen erfolgt geschlechterunspezifisch. Die verkürzte Sprachform hat nur redaktionelle Gründe und beinhaltet keine Wertung. 

 

 

 

 
 
 

Area Sales Manager D-A-CH (m/w/d) 

am Standort Schorndorf  

 

Wenn irgendwo auf der Welt eine Leuchte eingeschaltet wird, leistet Vossloh-Schwabe einen entscheidenden Beitrag dazu, dass 

alles reibungslos funktioniert. Wir sind Entwickler und Hersteller von LED-Systemen, d.h. wir beschäftigen uns mit allem, was zum 

Beleuchten von beliebigen Lebenssituationen benötigt wird. Mit nahezu 1.000 Mitarbeitern ist die Vossloh-Schwabe Gruppe 

Technologieführer mit mehreren internationalen Produktionsstandorten und einem globalen Vertriebsnetz. 

 

 

Wir bieten      

 

 

     

Anspruchsvolle 

und vielseitige 

Tätigkeiten 

Mobiles Arbeiten 

bis zu zwei Tage 

pro Woche 

Förderung der  

beruflichen  

Weiterbildung 

Zuschuss zur  

betrieblichen  

Altersvorsorge 

Vergünstigungen  

über unseren  

Mitarbeitershop 

Firmenevents 

 

 

 

Ihre Aufgaben 

• Regelmäßige persönliche Kundenbesuche zur Präsentation neuer oder geänderter Produkte 

• Entwicklung des festgelegten Marktbereichs 

• Akquise neuer Kunden durch Recherche nach möglichen Projekten und durch Messebesuche 

• Kontinuierliche Marktüberwachung sowie Erkennen und Nutzen von Marktpotentialen 

• Führen eigenverantwortlicher Preisverhandlungen 

• Verhandlung von Rahmen- und Lieferverträgen 

• Verantwortung für die Marge und den Umsatz im betreuten Vertriebsgebiet 

• Engmaschige Kontrolle der Forderungslaufzeiten 

• Mitwirkung in Abstimmungsprozessen zwischen Vertrieb, Entwicklung, Einkauf und Produktion 

 

Ihr Profil 

• Erfolgreich abgeschlossenes (technisches) Studium oder eine Ausbildung mit Weiterbildung zum Techniker  

• Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb von elektrotechnischen Produkten, insbesondere im Entwickeln von neuen Märkten 

und Kunden 

• Ausgeprägte kaufmännische Kenntnisse und elektrotechnischer Background 

• Ausgeprägte Kenntnisse zu den Produkten und Technologien der professionellen Beleuchtungsindustrie sowie über den  

Beleuchtungsmarkt und Wettbewerber 

• Kommunikationstalent und Verhandlungsgeschick 

• Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift sowie ein sicherer Umgang mit den gängigen MS-Office Anwendungen 

• Strukturierte Arbeitsweise, Eigeninitiative und Selbständigkeit 

• Hohe Reisebereitschaft zu Kunden des Verantwortungsbereichs 

Wir freuen uns auf Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen, idealerweise in einer Datei, unter Angabe Ihrer Gehalts-
vorstellung und Ihrer Verfügbarkeit an Nadja Dobelmann: jobs@vossloh-schwabe.com 

WE THINK LIGHT FOR YOU 
 


